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1. Introducción
El principio de correlación de ingresos y
gastos también es conocido como princi-
pio del periodo contable. Según este, el re-
conocimiento de los gastos se encuentra
ligado al reconocimiento de los ingresos,
de modo que un gasto no se reconoce si
su aporte en la generación de un ingreso
no se ha producido.
Sin embargo, existirán situaciones en las
que será difícil establecer la correlación
señalada. En este escenario, se debe ape-
lar a otro enfoque, el cual tiene como obje-
tivo final la elaboración de una política con-
table sistemática y razonable en la cual se
realice una asignación del gasto que se
aproxime al principio comentado.
Un ejemplo de lo anterior lo constituyen los
cargos por depreciación de un activo fijo, al
tratarse de un bien de larga vida, el costo
del mismo se distribuye a lo largo de su
vida útil, ya que, mientras dure esta, contri-
buirá a la generación de ingresos.
Los desembolsos que se convertirán en un
costo o un gasto deben ser analizados para
determinar si hay relación entre estos y la
generación de ingresos. Cuando existe tal
relación, los costos o gastos se consideran
y asocian con el ingreso durante el ejerci-
cio en el cual se reconoce el ingreso. Si no
existiera una relación aparente lo correcto
es efectuar una asignación sistemática y
en última instancia. En aquellas situacio-
nes en las que la opción anterior no sea la
más apropiada se cargará a resultados de
inmediato.

2. El criterio de lo devengado y
el principio de correlación

El criterio de lo devengado implica recono-
cer los efectos económicos de una transac-
ción (ingreso o gasto) sin entrar a distinguir
si esta se ha cobrado o pagado. Este es el
criterio que nuestra legislación ha adopta-
do para las rentas de primera y tercera ca-
tegoría así como para las rentas de fuente
extranjera , siendo aplicable a los gastos el
mismo tratamiento en función del principio
de correlación de ingresos y gastos.
Así, un ingreso no puede diferirse en su re-
conocimiento sin diferir su respectivo cos-
to.
Ejemplo:
En octubre de 2005 se celebra una opera-
ción de venta al crédito con las siguientes
cifras:

Valor venta 25,000

Intereses 3,000

Costo de ventas 10,000

Cuotas 10 meses

Vencimiento mensual

Primer vencimiento noviembre 2005

Si se cumplieran las siguientes cinco condi-
ciones el ingreso debe ser reconocido:
1. La empresa ha transferido al compra-

dor los riesgos y ventajas, de tipo signi-
ficativo, derivados de la propiedad de
los bienes.

2. La empresa no conserva para sí ningu-
na implicación en la gestión corriente
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Reconocer los ingresos en un ejercicio cuenta con disposi-
ciones reguladas por la NIC-18 Ingresos, la cual dicta las pau-
tas para su reconocimiento (o devengo). Un efecto indesliga-
ble de lo anterior es el tratamiento equivalente que debe efec-
tuarse con los costos o gastos vinculados, los cuales por
aplicación del principio de correlación de ingresos y gastos
se reconocen en simultáneo.

Resumen ejecutivo

de los bienes vendidos, en el grado
usualmente asociado con la propiedad,
ni retiene el control efectivo sobre los
mismos.

3. El importe de los ingresos ordinarios
puede ser valorado con fiabilidad.

4. Es probable que la empresa reciba los
beneficios económicos asociados con
la transacción.

5. Los costos incurridos, o por incurrir, en
relación con la transacción pueden ser
valorados con fiabilidad.

De las cinco condiciones planteadas, la
empresa de nuestro ejemplo ha determina-
do que por la cuarta condición no es posi-
ble afirmar a un 100% que la empresa pue-
da cobrarlas en su totalidad, pues existiría
cierto grado de incertidumbre, lo que la ha
llevado a diferir esta operación.
De modo que, si la empresa ha decidido
diferir el reconocimiento del ingreso, de igual
modo debe proceder con el costo respecti-
vo, procediendo a contabilizar la operación
de la siguiente manera:

  ASIENTO CONTABLE

------------- 1 ---------------
12 Clientes 33,320

121 Facturas por cobrar

40 Tributos por pagar 5,320
40111 IGV

49 Ganancias diferidas 28,000
491 Ventas

diferidas      25,000
493 Intereses

diferidos        3,000

x/x Provisión de las ventas e in-
tereses diferidos.
------------- 2 ---------------

49 Ganancias diferidas 10,000
492 Costos diferidos

20 Mercaderías 10,000
201 Mercaderías

x/x Provisión del costo de ven-
tas diferido.
------------- x ---------------

Mensualmente procedería reconocer el in-
greso y costo proporcionales a los meses
de noviembre y diciembre de 2005, ya que
existe el derecho a exigir el cobro de estas
dos primeras cuotas vencidas. El asiento
mensual sería el siguiente:

  ASIENTO CONTABLE

------------- 3 ---------------
49 Ganancias diferidas 2,800

491 Ventas
diferidas         2,500

493 Intereses
diferidos            300

70 Ventas 2,500
701 Mercaderías

77 Ingresos financieros 300
772 Intereses sobre

cuentas por cobrar
mercantiles

x/x Reconocimiento de los ingre-
sos devengados en el mes
de noviembre 2005.
------------- 4 ---------------

69 Costo de ventas 1,000
691 Mercaderías

49 Ganancias diferidas 1,000
492 Costos diferidos

x/x Reconocimiento de los cos-
tos devengados en el mes.
------------- x ---------------

Ahora bien, el reconocimiento de los dos
meses señalados en los párrafos anterio-
res es solo para efectos contables, ya que
el artículo 58 de la Ley del Impuesto a la
Renta señala que:

“Artículo 58.- Los ingresos provenientes de
la enajenación de bienes a plazo, cuyas
cuotas convenidas para el pago sean exigi-
bles en un plazo mayor a un (1) año, computa-
do a partir de la fecha de la enajenación,
podrán imputarse a los ejercicios comercia-
les en los que se hagan exigibles las cuo-
tas convenidas para el pago”.

Como se puede deducir de la lectura del
artículo anterior, en relación con el punto 4
exigido por la NIC 18 para el reconocimien-
to de un ingreso ordinario, el legislador de
nuestra LIR ha considerado que solo en
aquellos casos que la enajenación de bie-
nes a plazos mayores a doce meses pue-
den ser objeto de diferimiento, en todas las
demás situaciones en las que el plazo es
inferior a los doce meses, el contribuyente
debe reconocer el ingreso en el ejercicio
en el que se ha entregado el bien.

Por consiguiente, si bien para efectos con-
tables al 31 de diciembre de 2005 se
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habrán reconocido S/. 5,000 de ingresos y
S/. 2,000 como costo de ventas, para efec-
tos tributarios se deberá reconocer el 100%
de la operación, manejándose vía adicio-
nes y deducciones la diferencia, la misma
que es de naturaleza temporal.

De modo que si el contribuyente de nues-
tro ejemplo obtiene una utilidad contable de
S/. 200,000, procederá a calcular el Impues-
to a la Renta de la siguiente manera:

DETALLE
UTILIDAD UTILIDAD

CONTABLE TRIBUTARIA

Resultado

del ejercicio 200,000 200,000

(+) Diferencias

temporales

Utilidad en

operac. diferida

(anexo 1)

-0- 12,000

Renta neta

imponible 200,000 212,000

Impuesto a la

Renta (30%)  60,000 63,600

ANEXO 1

Ingresos devengados 25,000
Ingresos reconocidos (5,000)
Ingreso tributario pendiente
de reconocimiento (1) 20,000
Costo devengado 10,000
Costo reconocido (2,000)
Costo tributario pendiente
de reconocimiento (2) 8,000
Utilidad de la operación

diferida (1) - (2) 12,000

Cuyo asiento contable sería el siguiente:

  ASIENTO CONTABLE

------------- 1 ---------------
88 Impuesto a la Renta 60,000

881 Impuesto a la Renta

38 Cargas diferidas 3,600
3895 Impuesto a la

Renta diferido

40 Tributos por pagar 63,600
40171 Impuesto a la Renta

   por pagar

x/x Provisión del Impuesto a la
Renta del ejercicio.

------------- x---------------

Debe destacarse que la disposición del pri-
mer párrafo del artículo 58 de la LIR es solo
para la enajenación de bienes a plazo, no
siendo aplicable para ingresos derivados
por la prestación de servicios, tales como
los ingresos por intereses, por lo tanto, la
suma de S/. 600 reconocida como ingre-
sos por intereses es la misma tanto desde
un punto de vista tributario como contable.

3. Las asignaciones sistemáti-
cas de gastos y el principio de
correlación

En muchas situaciones no existirá una re-
lación directa entre un ingreso y el costo o
gasto necesario para generarlo, de modo
que se deben establecer asignaciones ló-
gicas de estos a lo largo de varios ejerci-
cios, implicando al final una distribución
racional y sistemática de los mismos.
Ejemplos:
- Amortización de gastos preoperativos,

intangibles.
- Depreciación de activos fijos.
- Amortización de gastos pagados por

adelantado, etc.
Lo común de los ejemplos citados, radica
en el hecho de que sobre ninguno de ellos
se puede asociar de manera clara la por-
ción de ingreso que generan, siendo, para
efectos prácticos, la distribución de estas
cargas en función de un criterio preesta-
blecido la manera más eficiente y racional
de distribuir el costo o gasto.

C ONSULTAS CONTABLES

Y CASOS PRÁCTICOS

Renta presunta por
cesión gratuita de
bienes muebles

Caso:

El Sr. Diego Luzche es un vendedor que
pertenece a la planilla de Greco S.A.C.,
para efectuar su trabajo utiliza un vehí-
culo de su propiedad. Ante el aumento
de los gastos del vehículo (combustible,
mantenimiento, etc.) acuerda con su em-
presa celebrar un contrato de comodato,
por el cual cede gratuitamente el vehículo
a cambio de que esta asuma el gasto de
combustibles y el 50% de los gastos de
mantenimiento y/o reparación.
Nos consultan, ¿cómo determinar la renta
presunta de primera categoría del Sr.
Luzche por el ejercicio 2005?

Datos adicionales
- El vehículo fue adquirido el mes de

agosto del año 2002.
- El valor de adquisición del vehículo fue

de S/. 28,000 (no incluye impuestos).
- El vehículo es empleado por la empre-

sa durante la jornada normal de labo-
res (40 horas a la semana), a cuya cul-
minación el vehículo es usado por su
propietario en su actividades privadas.

Solución:

El contrato de comodato celebrado entre
las partes se encuentra contemplado en el
artículo 1728 del Código Civil, el cual esta-
blece:

“Por el comodato, el comodante (Sr. Luz-
che) se obliga a entregar gratuitamente
al comodatario un bien no consumible
(el auto), para que lo use por cierto tiem-
po (40 horas semanales) o para cierto
fin (ejercer su labor de vendedor) y lue-
go lo devuelva”.

Identificada la operación de acuerdo con
nuestro ordenamiento civil, revisaremos los
aspectos tributarios de la misma.
En ese sentido, tenemos que el segundo
párrafo del artículo 28 de la Ley del Impues-
to a la Renta (LIR) establece que:

“(...) se presume sin admitir prueba en
contrario, que la cesión de bienes mue-
bles cuya depreciación o amortización
admite la presente Ley, efectuada por
personas naturales a título gratuito, a
precio no determinado o a un precio in-
ferior al de las costumbres de la plaza;
a contribuyentes generadores de ren-
ta de tercera categoría o a entidades
comprendidas en el último párrafo del
artículo 14 de la presente Ley, genera
una renta bruta anual no menor al ocho
por ciento (8%) del valor de adquisición,
producción, construcción o de ingreso
al patrimonio de los referidos bienes”.

La norma citada establece que este tipo de
operaciones genera para el cedente (Sr. Luz-
che) una renta presunta que asciende al 8%
de, en este caso, el valor de adquisición.
El Reglamento de la Ley del Impuesto a la
Renta (tercer párrafo, inciso 2.2, literal a)
del artículo 13) es más preciso al indicar
que el valor de adquisición debe ser reex-
presado de la siguiente manera:

“El valor tomado en base al costo de ad-
quisición, costo de producción o cons-
trucción o el valor de ingreso al patrimo-
nio del cedente deberá actualizarse de

acuerdo a la variación del índice de pre-
cios al por mayor, experimentada desde
el último día hábil del mes anterior a la
fecha de adquisición, construcción, pro-
ducción o ingreso al patrimonio, hasta
el 31 de diciembre de cada ejercicio gra-
vable”.

Por consiguiente, debemos obtener dos
coeficientes, diciembre 2005 y julio 2002
para dividirlos y obtener el factor de actua-
lización.

IPM diciembre 2005
Factor de actualización = -----------------------

   IPM julio 2002

   171.142562
Factor de actualización =    -------------

   152.988783

Factor de actualización =    1.119

Con el factor que hemos obtenido proce-
demos a actualizar el costo de adquisición
del vehículo:

S/. 28,000 x 1.19 = S/. 31,332

El costo ajustado permite establecer la renta
bruta de primera categoría:

S/. 31,332 x 8% = S/. 2,507

Sobre el particular cabe preguntarnos: ¿es
S/. 2,507 la renta bruta de primera catego-
ría? Consideramos que no, ya que la pre-
sunción de renta se basa en el supuesto
de una disposición total por parte del ce-
sionario, situación que no se cumple en el
presente caso, ya que el bien no es em-
pleado por esta todo el tiempo, la cesión
es solo por 40 horas semanales; por con-
siguiente vamos a establecer una propor-
ción:


